Firmenkreditkarten,
die lhr Unternehmen
voranbringen

X pliant

Bonn, 14.09.2023



Sparen Sie Zeit und Geld mit unserer innovativen
Firmenkreditkartenlésung

Digital Administration von VISA Kreditkarten

& Digitales Belegmanagement & Automatisierung der
Buchhaltung durch automatisierte Buchhaltungsregeln

s} Nahtlose Integration in relevante (Finanz)-Tools z.B. Datev

£ Zusatzliche Vorteile: Attraktive Einsparungsmoglichkeiten,
keine WechselkursgebiUhren, CO2-Kompensation, uvm.



Pliant bietet die innovativste Firmenkreditkarte - Kunden aus pliant
allen Sektoren und bekannte Investoren schenken uns Vertrauven

@] Griindung

2020 von den FinTech-Veteranen Malte Rau und Fabian Terner

Verlasslichkeit
$48M Eigenkapital seit Grindung eingeworben
Unterstltzt von namhaften VCs und Branchenexperten wie Alstin Capital, Seed + Speed sowie der Commerzbank
Principal Visa Mitglied
Eigene E-Geld Lizenz und PCI-DSS konform

@ Erfolgreiche Aufstellung
> 130 Mitarbeitende in Berlin und europaweit
Verfugbar in 9 europaischen Landern und weltweit einsetzbar

Unsere Partner (Auszug) Unsere zufriedenen Kunden (Auszug)



Lassen Sie uns gemeinsam die Vorteile der
Pliant Plattform kurz betrachten



Mit unserer digitalen Kreditkartenlosung sparen unsere Kunden taglich pliant
signifikant Zeit und Geld

Herausforderung pliant Lésung Effekt
Beispiel: D_|g|tale Administration - Signifikante Entlastung der
Wer hat die Karte | Z:‘:;‘;hee_ ﬁ::gabe neuer Karten Geschiftsleitung
Mittelstandischer =~ gerade? Genehmigungsprozess Bis zu 40h Einsparung / Monat
Vel iy in der Buchhaltung
hersteller
Kartenerstellung in Echtzeit * Deutlicher Sicherheitsgewinn
mit 150 Im Urlaub SMS » Klare Zuweisung von Karte zu * Vereinfachung und Entlastung
Mitarbeitern bekommen? Mitarbeiter fur die Geschaftsleitung
Digitales Belegmanagement *  Bis zu 15% Reduktion der
LU B S el Automatisierte Buchhaltungs- Steuerberaterkosten

- ) . ug um
und wo ist der Beleg~ funktionalititen

Lesen Sie unter https:/www.getpliant.com/de/erfahrungen/ Erfahrungsberichte unserer zufriedenen Kunden wie Doctari Group, Sportissimi, Prianto PPM und vielen mehr.



https://www.getpliant.com/de/erfahrungen/

Fazit: Pliant als optimaler Partner fur den Mittelstand

4 Kontrollmoglichkeiten :
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Erstellung von Teams & Budgets

Kartenkontrollen: Moglichkeiten auf
Kartenebene Beschrankungen und
spezifische Freigabe vorzunehmen




Erganzende Idee: Nutzen Sie unsere Plattform, um eigene Logokarten fur lhre
Anschlusshauser / Mitglieder herauszugeben - Beispiel Unitex

Partnerschaft

sl

 Eigene Karte der unitex

Verbundgruppe fur

Anschlussunternehmen

basierend auf Pliant

Infrastruktur

1. Keine technische
Integration

2. Minimaler Aufwand &
schneller Go-To-Market

Benefits

Tl

MaBgeschneiderte digitale
Firmenkreditkarten flr den
Mode-Einzelhandel

Neues Umsatzpotenzial
durch Umsatzbeteiligung
Gesteigerte Markenwahr-
nehmung und stérkere Mit-
gliederbindung
Individuelle Einblicke &
Analysemadglichkeiten fir ein
besseres Verstandnis der
eigenen Anschlusshauser /
Mitglieder

pliant
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Chief Commercial Officer

lukas.gottschick@getpliant.com

Armin Sandmann
Business Development Manager

armin.sandmann®@getpliant.com

Julian Gruber
Business Development Manager

julian.gruber@getpliant.com

Lassen Sie uns heute
sprechen - wir freuen uns
auf die Zusammenarbeit
mit lhnen!




